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アマゾン出品
アカウントを
作ろう

初めての場合は「小口出品プラン」での登録をお勧めします。

商品ひとつごとに出品手数料が100円かかります。出品しなければお金はかかりません。

「大口出品プラン」は月額4900円のサービスです。

出品の有無に関わらず月額料金がかかります。毎月50点以上販売する方におすすめです。

プランは、あとから変更することも可能です。

そのほかに販売手数料・FBA配送代行手数料などがかかります。詳しくはこちら ↓

料金プラン、配送手数料、料金シミュレーター | Amazon出品サービスの料金

アマゾンで商品を出品するにはまず「出品用アカウント」を作ります

アカウント作成には、申請してから3日程度かかります。

アマゾンへの出品は「有料」です。

出品プランは「大口」と「小口」の2種類があります。

https://sell.amazon.co.jp/pricing?ref_=sdjp_pricing_n


アカウント作成のために用意するもの

・本人確認書類

いずれかひとつをスマホ等で撮影して提出

・運転免許証

・パスポート

・取引明細書

いずれかひとつをスマホ等で撮影して提出

・クレジットカードの利用明細書

・インターネットバンキングの取引明細

・預金通帳

・クレジットカード

・アマゾンのショッピング用アカウント

アマゾンでお買い物をしたことがある人は

いつものアカウントでOK！

アカウント登録がない人は作成しておきましょう

Amazon | 本, ファッション, 家電から食品まで | アマゾン

アマゾン公式サイト
↓

「アカウント&リスト」
をクリック

↓

「新規登録はこちら」
をクリック

Amazon出品アカウントの本人確認手続き | Amazon出品サービスの販売方法

用意するものについての詳細はこちら ↓

https://www.amazon.co.jp/
https://sell.amazon.co.jp/sell/identity-verification?ref_=sdjp_sell_accreg_siv


出品アカウントの作成手順

アカウント登録はこちらから ↓

Amazon | 本, ファッション, 家電から食品まで | アマゾン

アマゾンのトップページを開きます。
↓

アカウント&リスト(右上)をクリックします。
↓

出品サービスアカウント(下方)をクリックします。

クリック！

クリック！

※こちらでは「小口出品で登録する」ことを前提に
手順をすすめていきます。

もちろん希望する方は大口での登録も可能です。

https://www.amazon.co.jp/


メールアドレスを登録し
そのアドレスに送られてくる

確認コードを入力して
「アカウントの作成」

名前・メールアドレスを入力。
6文字以上のパスワードを作り

入力して「次へ」

「Amazonアカウントを作成」
をクリック

1. Eメールアドレスとパスワードを登録する



2.小口出品に登録する

「さっそく始める」から登録すると
大口出品の登録となり

月額料金が発生してしまいます。
くれぐれも気をつけて！

「小口出品に登録する」をクリック
小口出品であれば月額料金¥4900はかかりません！

注意
料金プラン、配送手数料、料金シミュレーター | Amazon出品サービスの料金

このURLから登録ページに入ります ↓

https://sell.amazon.co.jp/pricing?ref_=sdjp_pricing_n#selling-plans


3.出品用アカウントでログイン 4.業種の選択

作成した出品用のアカウントへログインします。
アドレス・パスワードを入力して

「次へ」

業種は個人・個人事業主を選択し、個人名を入力します。
※ミドルネームは入力不要です

「同意して続行する」をクリック



5.個人情報の入力 6.クレジットカードの登録

クレジットカードの登録は必須になっています。
カード情報を登録したら「次へ」

※ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙｾﾘﾝｸﾞ料金についての説明は小口出品には関係がないので大丈夫です

名前や住所、生年月日、身分証明書の番号などを入力します。
スマホの電話番号の入力をし、SMSでパスワードを受け取ります。

全て入力したら「次へ」



7.ストア情報の登録 8.身分証明書類のアップロード

ストア名は自分の好きなショップ名を入れます。あとで変更可。
「すべての商品に～」→はい 「Amazonで～」→いいえ

入力したら「次へ」

身分証明書の写真や、取引明細書のデータをアップロードします。
アップロードができたら「送信」



申請内容が承認されると、約3日ほどで登録したメールアドレスに連絡が来ます。

これで出品アカウントの作成が完成です。

「大口出品」で登録してしまった場合は、「小口出品」へ変更もできます。

アマゾンのサイトは、頻繁に仕様が変わることがあります。

基本は同じですので、サイトに従って進めてください。

こちらのレポートでは、初めての方に分かりやすいよう「簡単に」説明しています。

もっと詳しく知りたい場合は、アマゾンの登録手順サイトを参考にしてください。

アマゾンの規約などを個人でしっかりと読むようにしてください。

登録が完了したら、販売管理画面(ｾﾗｰｾﾝﾄﾗﾙ)にログインします。

「設定」から銀行の口座を登録しておきましょう。収益が発生したらその口座に入金されます。



アマゾンに出
品してみよう

商品を登録する

出品情報を作成する

納品プランを作成する

商品の発送準備をする

まとめてアマゾンに送る

ここではアマゾンで「雑誌を販売する」方法を説明していきます。
また、売れたときの発送や対応を全てアマゾンにお任せする

「FBAサービス」の利用を前提に進めます。

FBAの詳細はこちら

フルフィルメント by Amazon（FBA） | Amazon出品サービスの配送方法

https://sell.amazon.co.jp/fulfill/fulfillment-by-amazon?ref_=sdjp_sell_fba_i


出品のために用意するもの

・パソコン、プリンター
アマゾンに出品するには、作成したバーコードを
印刷する必要があるので、プリンターを使います。

有料ですが、バーコードを貼る作業をアマゾンに
依頼することも可能です。

・OPP袋

商品を入れる透明の袋です。
サイズは色々ありますが、雑誌にはB4がおすすめです。
百円ショップでも購入できます。

・ラベル用紙
バーコード作成する時に使う専用の用紙です。
シール式になっています。

・段ボール箱
中古雑誌をまとめてアマゾンに送る時に使います。
新しいものでなくてかまいません。

（参考：コクヨ 貼ってはがせるはかどりラベルA4 24面）



商品を出品してみよう

1.アマゾンセラーセントラルにログインする

セラーセントラルのトップページへ
出品用アカウントを作成した時の

アドレス・パスワードを入力



2.商品を登録する

カタログ→商品登録をクリック

商品名またはJANコードを入力

出品する雑誌をアマゾン内で検索します。商品名またはJANコード(バーコード下に記載の番号)で検索できます。



出品する商品が検索できたら、「中古」を選択し
「この商品を出品する」をクリックします。



3.出品情報を作成する

①出品者SKUに、自分の好きな数字を入れる
(雑誌を仕入れた日付などでも良い)

②販売したい価格を入力（あとで変更可）
③コンディションを選択 ※
④Amazonから出荷を選択
⑤「保存して終了」をクリック

①

②

③

④

※コンディションについてはこちら

⑤

コンディションガイドライン - Amazonセラーセントラル

https://sellercentral.amazon.co.jp/gp/help/external/200339950?language=ja-JP&ref=mpbc_1085248_cont_200339950


4.納品プランを作成する

納品する商品にチェックを付けてから
「選択中の商品を一括変更」

しばらく(15分くらい)すると、商品が在庫一覧に反映されます。

「在庫」をクリックして一覧を開きます→

「在庫商品を納品/補充する」をクリック



・納品する商品の数を入力

・梱包要件→梱包準備が不要を選択

・梱包タイプは「個別の商品」を選択

・「続ける」をクリック

・「ラベルを印刷」をクリック

・ラベルシールに印刷する



商品をアマゾンに納品する

・配送方法は「標準配送」を選択

・業者は日本郵便かヤマト運輸を選択する

配送方法を指定する



輸送箱数1個を選択。

箱の重さとサイズを入力。

「確認する」をクリック。

配送料が表示されたら「請求額を承認」をクリック。

輸送箱についての設定



https://sell.amazon.co.jp/learn/seller-university

商品の出品・納品方法について 詳しくはこちらから

配送ラベルを作成する

「配送ラベルを印刷」をクリック。
ラベルを印刷する（普通紙でOK）

印刷したラベルは、発送前に段ボールに貼る。



商品発送の準備

①商品に値札が付いている場合は、きれいにはがします。

②商品が汚れたり折れたりしないよう、OPP袋に入れます。
袋に入れたらセロハンテープでしっかり止めておきます。

③袋の上から印刷したバーコードを貼ります。
バーコードは、商品本体のバーコードが隠れるように貼ります。

④まとめて段ボールに入れます。隙間は新聞紙や緩衝材などで埋めます。

⑤配送ラベルを張ってアマゾンに送ります（日本郵便またはヤマト運輸。集荷依頼もできます。）



商品が売れたら

売れた商品は、注文管理画面から確認できます。
商品の収益は、2週間ごとに口座に振り込まれます。

ｾﾗｰｾﾝﾄﾗﾙの上部「注文」
→「注文管理」をクリック
→「FBA注文を表示」



最後に

ここまで、「FBAサービスを利用して雑誌を出品する」という一連の過程をご紹介しました。

かなり手順が多くややこしいと感じたかもしれませんが、毎回同じ作業なので慣れてしまえばさほど難しくは
ありません。

フリマアプリ(メルカリなど)のほうが親しみはあるかと思いますが、アマゾンは利用者数が桁違いに多いので、
幅広い年齢層の方の目にとまりますし、売れやすいと言えます。

またFBAサービスを使うことによって、購入者への個別発送やコメントのやり取りなどの作業から解放されます。
手数料はかかりますが、この作業をアマゾンに任せられる分、販売する商品の数が増えても負担が少ないのです。

楽に、確実に、そしてたくさん販売して稼げるので、副業としても最適です。

もちろん雑誌以外のものも出品できますし、自宅にある不用品処分にも活用できます。

ぜひアマゾンでの販売にチャレンジしてみてくださいね。


